
Wie Xucker® zu einer 
amazon-Erfolgsstory wurde

Christian Weiten, Xucker GmbH

–> Großes „Danke!“ an Benedikt Denker von A9





Xucker in Kürze

• Gründung 2010 mit „Xucker“ als Marke

• Seit 2015 bei amazon (Vendor Central)

• Seit 2016 bei dm & Rossmann

• Seit 2017 Streckenlieferant bei Edeka & Rewe

2021: online & offline >15 Mio. Umsatz



Fünf Schritte zum Erfolg bei amazon

1. Portfolio-Strategie

2. SEO-Strategie

3. Content & Design (Markenwelt, A+)

4. Werbung (Ads bei amazon)

5. Controlling / Reporting / Analyse



1. Portfolio-Analyse

• Wettbewerbsprodukte (je Kategorie)

• Content der Wettbewerber

• Marktgröße / Marktanteil

• Saisonalitäten

• Gebindegröße & Preis





2. Amazon SEO

• Keyword-Recherche für jedes Produkt

• Listing-Titel mit Keywords

• Artikelbeschreibung mit Keywords

• Anzeigen-Texte mit Keywords

–> optimales SEO-Ranking + niedrige CPC



Suchen Chancen Kaufkraft







#1-Rang geklickter Produkte nach Keywords



3. Visual Design

• Bilderwelt-Design

• Video Design

• Ad-Content







4. Performance Marketing

• Zusammenspiel aus Listing & Advertising

• Ads mit Video- und Bildmaterial (Diashow)

• Brand- und Produktwerbung

• Targeting



5. Reporting

• Return on Advertising Spend (ROAS)

• Kampagnenerfolg

• Trends (Keywords, Produkte)

Jahr Adspend Klicks Umsatz ROAS
2020 +41% +76% +56% 16,2
2021 +50% +67% +63% 17,9
2022 +25% +2,1% -2,2% 14,0



Danke!

Besonderen Dank an Benedikt Denker von der amazon-

Agentur A9-Marketing in Berlin

Herzlichen Dank auch an Marcel Heuer 

von der Agentur Ankomm in Hamburg
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